
• Messeorganisation & Messebesuche (Konsum- & Fachmessen)   •
•   Händler & Neukunden Akquise (B2B-Bereich)   • 

•   Kundenbetreuung im Innen- & Außendienst • 
•   Produktvorstellungen & Demonstrationen   • 

•   Konzepterstellung von Händlerdeals   • 
•   Erschließung neuer Märkte • 

Voraussetzungen: 

• Englisch / Deutsch in Wort & Schrift   •
•   Führerschein (Klasse B) inkl. eigenem Fahrzeug   • 

•   Erfahrung im Umgang mit PCs und Bürogeräten   • 
•   Erfahrung im Bereich der B2B-Betreuung bzw. im Vertrieb allgemein   • 

•   Bereitschaft Kundentermine & Akquise mit eigenem Fahrzeug durchzuführen (30c/km)   • 
•   Technisches Grundverständnis im Umgang mit Elektronikprodukten und deren Funktion   • 

Wir freuen uns auf  die Zusendung Ihrer Bewerbungsunterlagen via der eMail-Adresse 
jobs@wheelheels.com

Wheelheels GmbH & Co. KG, Regelsmühle 1, 91236 Alfeld - 09157/9259890 - www.wheelheels.com

Die Wheelheels GmbH & Co. KG ist ein Synonym für fortschrittliche Elektromobilität  
“Made in Germany” und zählt mit einem Jahresumsatz von ~1.5m€ 

zum innovativen Mittelstand unserer Region. 

Die Entwicklung, die Produktion und die Vermarktung von Produkten 
wie Hoverboards, eScooter, eMofas und eBikes, 

stellen uns tagtäglich vor neue Herausforderungen. 

Zur Vergrößerung und Neuorientierung unseres Unternehmens suchen wir ab sofort 
Personal am Standort in Hahnbach. 

Aufgabenbereiche: 
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